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I. Cel szkolenia

Szkolenie prowadzone jest w postaci interaktywnego wyktadu z prezentacjg Power Point. W zaleznosci od Panstwa potrzeb
mogg one by¢ prowadzone w formie indywidualnych lub grupowych zaje¢ warsztatowych. W trakcie zaje¢ uczestnicy
dodatkowo otrzymujg zbidr materiatdw szkoleniowych, ktdre po zakonczeniu szkolenia stuzy¢ moga im jako poradnik
W rozwigzywaniu biezgcych probleméw prawnych.

Il. Program szkolenia

1. Wprowadzenie

terminologia w umowach, jak czytac¢ akty prawne i umowy, jak interpretowa¢ umowy,

Jtriki” prawne — jak mozna co$ ukry¢ w umowie?, gdzie szukac ,putapek”,

jak dobra¢ wzdr umowy do konkretnej sytuacii, jakich btedow unika¢, skad czerpac¢ wzory,

nowoczesne narzedzia prawne — w jaki sposob z nich korzysta¢; pomoc przy przygotowywaniu uméw,

znaczenie orzecznictwa w rozstrzyganiu watpliwosci prawnych

hierarchia — akty prawne a wewnetrzne regulacje w przedsiebiorstwie (m.in. umowy, regulaminy), przepisy

niezbedne przy przygotowywaniu umoéw, na co mozna sobie pozwoli¢ konstruujgc umowy, najczesciej popetniane

btedy,

e oferta (charakter prawny oferty; termin zwigzania oferts; ogtoszenia; reklamy; cenniki; oferta w postaci
elektronicznej; odwotanie oferty; przyjecie oferty; opdzniona odpowiedz na oferte; modyfikujgce przyjecie oferty;
Czas i miejsce zawarcia umowy),

® negocjacje(zawarcie umowy, ,hegocjacje pozorne” i ich konsekwencje),

e aukcja i przetarg (ogtoszenie aukcji lub przetargu; wadium; uniewaznienie umowy, obowiazki organizatora aukcji
i przetargu, popetniane btedy),

e list intencyjny (,oferta, ktdra nie jest ofertg”),

e zamowienia, zapytania - jak je traktowac?,

e wzorzec umowny (jakie zasady obowigzujg w przy postugiwaniu sie wzorcami w relacjach Przedsiebiorca —
Przedsiebiorca a Przedsiebiorca — Konsument; obowigzek doreczenia; wzorzec w formie elektronicznej, priorytet
postanowier umowy nad trescig wzorca; konflikt formularzy; ogdlne warunki umoéw; regulaminy),

e umowa ramowa — skutki prawne jej zawarcia, na co zwracac¢ szczegdlng uwage,

e umowa na wytgcznos¢ — konsekwencje prawne jej zawarcia, korzysci, zagrozenia,

e umowa przedwstepna (wazno$¢ umowy przedwstepnej; termin zawarcia umowy przyrzeczonej; skutki niezawarcia
umowy wiasciwej; przedawnienie),

e  zawieranie umowy poza lokalem przedsiebiorstwa, umowy na odlegto$¢; jakie zmiany regulacji prawnych zaktada
projekt ustawy o prawach konsumenta,

e pisemne potwierdzenie zawarcia umowy — korzysci i zagrozenia,

e forma umowy ( m.in. ustna, pisemna, pisemna z datg pewna, pisemna z podpisem poswiadczonym, akt notarialny,
elektroniczna ) a konsekwencje prawne jej niezastosowania,

e kto moze podpisywaé umowy (reprezentacja ustawowa, petnomocnik, prokurent); prawidtowe konstruowanie
nagtéwkow, podpisywanie i parafowanie uméw oraz zatacznikow; rola KRS i CEIDG; zawieranie umow przez osoby
nieuprawnione — konsekwencje prawne, odpowiedzialnos¢ cztonkdw zarzadu za podpisywane umowy,

e  badanie wiarygodnosci kontrahentdw - gdzie szukac informacji

2. Konstruowanie i sprawdzanie umow

zasada swobody umow i jej granice — jak szczegétowa powinna by¢ umowa, ograniczenia ustawowe,
prezentacja réznic w konstruowaniu umow: Przedsiebiorca — Przedsiebiorca, Przedsiebiorca — Konsument,
cechy szczegdlne umoéw, jezyk umowy, preambuta, stowniczek, skréty,

przedmiot umowy,

prawa i obowigzki stron,
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modyfikacja umowy — prawnie dozwolone granice, prawo do jednostronnej zmiany umowy, procedura, aneks,

zataczniki (np. ogdlne warunki umowy/zamoéwienia, karta gwarancyjna, instrukcja, specyfikacja),

zasady odpowiedzialnosci (szkoda; okolicznosci, za ktére dtuznik ponosi odpowiedzialnos¢; modyfikacja ogdlnej

reguty odpowiedzialno$ci; odpowiedzialno$¢ za osoby trzecie; zwolnienie od odpowiedzialnosci; ciezar dowodu),

klauzula poufnosci, klauzula arbitrazowa,

terminy (m.in. realizacji umowy, ptatnosci w transakcjach handlowych),

czym jest kara umowna, zasady naliczania kar umownych, maksymalna wysokosS¢ kary umownej,

odsetki (rodzaje, kiedy mozna ich zadaé, obliczanie),

zadatek a zaliczka; opdznienie a zwioka,

wynagrodzenie (ryczatt, kosztorys), formy ptatnosci, oznaczenie cyfrg i stowem, nalezny podatek, koszty realizacji

umowy,

e rdznica miedzy odstgpieniem od umowy a wypowiedzeniem umowy (czy istnieje mozliwos¢ jednostronnego
rozwigzania umowy?),

e jak zabezpieczy¢ sie przed reklamacjami na etapie zawierania umowy (rekojmia, gwarancja, odpowiedzialnosci za
niezgodno$¢ towaru konsumpcyjnego z umowa), Ustawa o prawach konsumenta 2014r.,

e sposoby na zabezpieczanie prawidtowego wykonania umowy (m.in. weksel, hipoteka, zastaw, przewfaszczenie na
zabezpieczenie, zastrzezenie wiasnosci rzeczy sprzedanej, poreczenie, dobrowolne poddanie sie egzekucji, gwarancja
bankowa/ubezpieczeniowa, klauzula del credere),

e  klauzule niedozwolone w umowach:

a) identyfikacja klauzul abuzywnych, zasady modyfikacji klauzul
b) niebezpieczenstwa zastosowania przez przedsiebiorcow klauzul abuzywnych w umowach, regulaminach,
zamowieniach, kartach gwarancyjnych
) czy mozna zagwarantowac sobie obowigzywanie klauzul niedozwolonych?
e e-mail, sms, fax, nagranie — jak uprawdopodobni¢ zawarcie umowy?,
® na co nalezy zwrdci¢ szczegdlng uwage przy sprawdzaniu umowy?

3. Umowy z kontrahentami zagranicznymi — o co zadba¢ na etapie podpisywania umowy; klauzula wyboru prawa;
jezyk umowy; wytgczenie odpowiedzialnosci
4. Problemy z realizacjg umowy
a) Klauzula rebus sic stantibus — czy zawsze nalezy wykona¢ umowe? Kiedy przedsiebiorca moze uchyli¢ sie od
podpisanej umowy?
b) Jak uniewaznia¢ umowe? Prezentacja dostepnych narzedzi prawnych.
c) Niewykonanie lub nienalezyte wykonanie umowy przez kontrahenta — jak dochodzi¢ odszkodowania? Jak postepowac?
d) Cesja wierzytelnosci, potracenie
e) Przedawnienia roszczen - terminy, jakie okoliczno$ci przerywaja bieg przedawnienia?
f) Metody rozstrzygana spordw (sgdownictwo powszechne, sadownictwo polubowne(arbitraz), mediacja, koncyliacja).
Jak sie przygotowac do potencjalnych spordw, przygotowanie dowodow, zabezpieczenie roszczen.

5. Elementy wiasnosci intelektualnej i przemystowej w umowach

6. Elementy nieuczciwej konkurencji w umowach
7. Tajemnica przedsiebiorstwa
8. Studium przypadkow — analiza przygotowanych przyktadow i przyktadéw przedstawionych przez uczestnikdw.

lll. Trener prowadzacy szkolenie

Szkolenie prowadzi¢ bedzie:

tukasz Swiderek — prawnik; przewdd doktorski w Zaktadzie Prawa Gospodarczego i Handlowego Wydziatu Prawa,
Administracji i Ekonomii Uniwersytetu Wroctawskiego; wyktadowca na uczelniach wyzszych; akredytowany wyktadowca na
Kursie dla kandydatéow na cztonkdéw rad nadzorczych spotek z udziatem Skarbu Panstwa (Kurs Ministerstwa Skarbu
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Panstwa); od wielu lat prowadzi wysoko oceniane warsztaty szkoleniowe (zrealizowanych ponad 1050 godzin
dydaktycznych); ponad 10-letnia praktyka w obstudze prawnej klientdw korporacyjnych i proceséw inwestycyjnych —
specjalizacja w zakresie prawa cywilnego, prawa gospodarczego (w tym prawa spotek i kontraktéw), prawa upadtosciowego
i naprawczego; ekspert kilku renomowanych kancelarii prawnych (adwokackich i radcowskich);  prelegent na
miedzynarodowych, ogolnopolskich i regionalnych konferencjach naukowych; autor licznych publikacji naukowych (artykuty,
ksigzki) m.in. : Umowy handlowe w pytaniach i odpowiedziach.

IV. Miejsce i terminy realizacji szkolenia

TERMIN SZKOLENIA:

= 02 czerwca 2020 .
= 28 wrzesnia 2020 r.

Szkolenie realizowane bedzie we Wroctawiu w salach dydaktycznych Wyzszej Szkoty Zarzadzania Edukacja, przy ul.
Krakowskiej 56-63, 50-425 Wroctaw.

Szkolenie obejmuje 7 godzin dydaktycznych (1 godzina dydaktyczna = 45 minut) i realizowane jest
w godzinach od 9% do 15%. W trakcie zaje¢ przewidziana jest pot godzinna przerwa na lunch.

V. Wycena inwestycji szkoleniowej

Koszt udziatu w szkoleniu wynosi 690,00 PLN + 23% VAT (stownie: sze$¢set dziewietdziesigt ztotych + 23 % VAT) od
osoby.

Koszt ten obejmuje:
e udziat w 7 godzinnych zajeciach,
e profesjonalne materiaty szkoleniowe,
e cafodzienny serwis kawowy,
e obiad,
e zadwiadczenie o ukonczeniu kursu.

Nalezno$¢ za uczestnictwo w szkoleniu prosimy przekaza¢ przelewem przed rozpoczeciem zaje¢ na podstawie faktury
proforma na konto w Banku Zachodnim WBK 93 1090 2428 0000 0001 2239 6371.

VI. Kontakt w sprawie szkolenia:

W przypadku pytan prosimy o kontakt z nami:

Tadeusz Plewa

APM

tel.: +48 531 972 279

e-mail: szkolenia@apm.wroclaw.pl

www.apm.wroclaw.pl

I

Podmiotem prawnym sktadajacym niniejsza oferte jest firma: APM Przemystaw Plewa, ul. Boczna 6, 55-003 Nadolice Wielkie. Firma jest
wpisana do Ewidencji Dziatalnosci Gospodarczej, REGON: 932213013, NIP: 897-158-40-48
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